Programa de Especializacion

Real Estate
Valuation, modelling and M&A

— Con la colaboracion de RICS® -
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Introduccidén y Objetivos

A través del Programa de Real Estate se pretende que el alumno tenga un conocimiento exhaustivo del sector
inmobiliario a través de diferentes vertientes: financiera, fiscal, técnica, urbanistica y sostenibilidad. El Programa
desde un enfoque practico pretende dotar a los participantes de todas aquellas herramientas para poder estudiar y
realizar de manera autonoma una transaccion inmobiliaria. Adicionalmente, el Programa cuenta con la colaboracion de
la Royal Institution of Chartered Surveyors - RICS® para poner en conocimiento del alumno los pasos a seguir para la
consecucion de dicha certificacion asi como los principales estandares por los que se rige.

Los principales objetivos del curso son:

Comprender la realidad del mercado inmobiliario y sus principales actores
Entender las distintas materias a considerar dentro del sector: finanzas, fiscalidad, urbanismo, construccion, etc
Dotar de material tedrico y practico para el entendimiento de una potencial oportunidad inmobiliaria

Reforzar el entendimiento de todas aquellas metodologias de valoracién inmobiliaria en funcién de todas las
tipologias existentes (hoteles, oficinas, promociones inmobiliarias, etc...)

Entender un proceso transaccional y las distintas fases asociadas

A quién va dirigido

Profesionales con experiencia en empresas del sector inmobiliario que quieran obtener una vision global del
sector asi como adquirir las herramientas de analisis y gestion del mismo

Profesionales (arquitectos, urbanistas, abogados, financieros, etc) que desarrollan su actividad en empresas
afines al sector y deseen adquirir una “vision inmobiliaria” aplicable a sus proyectos



Programa

MODULO 1: INTRODUCCION A
LA CONTABILIDAD, FINANZAS Y
MODELIZACION

1. Introduccion al Sector de Real Estate
2. Fundamentos contables y analisis financiero

2.1. Introduccion

2.2. Aspectos Macroeconomicos

2.3. Matematicas financieras en el inmobiliario

2.4. Estados Financieros

2.5. Analis de rentabilidad y apalancamiento

2.6. Andlisis de la eficiencia

2.7. Andlisis de liquidez, solvencia y endeudamiento
3. Fundamentos de Excel y modelizacion

MODULO 2: ANALISIS SECTORIAL: REAL
ESTATE

1. Introduccion al Sector Inmobiliario

1.1. Urbanismo:
1.1.1. Planeamiento
1.1.2. Gestion
1.1.3. Licencias

1.2. Fiscalidad
1.2.1. Principios de tratamiento de los impuestos locales
1.2.2. Tributacién evolutiva desde fase inicial

1.2.3.Tratamiento fiscal en diferentes estados de los
activos

1.3. Sostenibilidad
2. Introduccion al Sector Bancario
2.1. Marco regulatorio
2.2. Admision y gestion del crédito
2.3. Gestion de impagados y desinversion de colaterales
2.4. Casuistica de las operaciones
2.5. Mercado hipotecario
2.6. Principales Actores
3. Financiacién de operaciones
3.1. Tipos de deuda y financiacion
3.2. Principales covenants por sectores
3.3. Estructuracion de operaciones

MODULO 3: VALORACION INMOBILIARIA:
PRINCIPALES METODOLOGIAS

1. Métodos existentes de Valoracion Inmobiliaria
1.1. Coste de Reposicion
1.2. Capitalizacion de Rentas
1.3. Comparables
1.4. Valoracion por Desuento de Flujos de Caja - DCF
1.5. Valoracion de Empresas Inmobiliarias - GAV y NAV

2. Principales Métodos de Valoracion Inmobiliaria a efectos
hipotecarios (Normativa ECO)

2.1. Garantias hipotecarias

2.2. Valor sostenible en el tiempo

2.3. Normativa ECO

2.4. Diferencia con otros métodos de valoracion
3. Fundamentos y principales parametros

3.1. Andlisis de apalancamiento

3.2. Principales ratios segun la inversion inmobiliaria
4. Valoracion de Empresas

4.1. Diferencia entre valor y precio

4.2. Métodos de valoracion estaticos y dinamicos

4.3. Tipos de Cash Flows (CFN,CFL,CFAcc,...)

4.4. WACC, ke, kd,...

4.5. DCF y comparables (multiplos)

MODULO 4: VALORACION INMOBILIARIA:
MODELIZACION Y PRACTICA

. Valoracién de Carteras |y Il (Deuda y Activo Inmobiliario)
. Residencial

. Suelos - Built to rent

. Hoteles

. Suelos - built to sale

. Oficinas

. Retail

. Logistico / Industrial

9. Activos singulares

10. Cotizadas (Socimis)

11. Operaciones de financiacion (Purchase Loan, Deferred
Payment, Bridge Loan,...)
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MODULO 5: OPERACIONES
INMOBILIARIAS (M&A)

1. M&A: Introduccién al sector de fusiones y adquisiciones
1.1. Qué es el MRA
1.2. Fases de una operacion
1.3. Principales Operaciones
2. M&A: Compra/Venta Compafiias Inmobiliarias |l
3. Real Estate - Fondos de Inversion y Private Equity |
3.1. Capital Riesgo: Concepto
3.2. Tipos de Operaciones
3.3. Operacion Apalancada (OA-LBO)
4. Real Estate - Fondos de Inversion y Private Equity Il

MODULO 6: RICS®

1. Introduccion al Certificado RICS®

2. Valoracion - El Libro Rojo

3. Medicioén - IPMS

4. Inspeccion - Technical Due Diligence

5. Property Management, Purchase and sale - REABs and REM
6. Preparacion al APC



Claustro

El claustro del programa esta compuesto por profesionales de experiencia contrastada en el sector en diferentes
ambitos y companias, lo cual enriquecera al alumno con distintos puntos de vista.

DIRECTOR DEL PROGRAMA DIRECTOR DEL PROGRAMA

Roberto Knop Alvaro Larraz
Director Asociado, AFIl. Fund Advisor, Bulltick WM. Director, GBS Special Situations Group
M. RICS

Andrea Rodriguez
Directora de Valoraciones, Aura RE

David Esteruelas
Responsable de Admision de Riesgos, BBVA

Dolores Fernandez Pérez
Director Producto Suelo en Valoraciones, CBRE

Enrique Martin
Senior Director Living, JLL
M. RICS

Fernando Fuente
Executive Director Valuation Advisory Services, CBRE

Jacobo Cuadrado
Director de Asesoramiento Financiero, VISAN Auditores

Luis Cesteros
Director de Suelo, Pryconsa

Manuel Mendoza
Responsable de analisis de inversiones, Ministerio de transicion ecolégica y reto demografico
Asesor independiente en transacciones y valoraciones inmobiliarias

Maria Enriquez Pérez
Directora Técnica, CBRE

Walter de Luna Butz
CEQ, Ibero Capital Management Fund



Duracion y Calendario

=+  FECHA DE INICIO 2/3 DIAS A LA SEMANA
Marzo/Octubre De 19 a 22 horas

El Programa de 105 horas de duracion y se imparte 2/3 dias por semana de 19.00 a 22.00h en modalidad Presencial/

Streaming.

Admision y Titulacion

Los aspirantes a cursar el Programa deberan presentar un breve curriculum vitae, un formulario de inscripcion, DNI o
pasaporte escaneado.

Las solicitudes deben ser enviadas a:

4 p.posgrado@ieb.es

Una vez el alumno supere todos los requisitos y pruebas del Programa, obtendra el titulo de Especialista en Real Estate,

expedido por IEB.

Coste

Precio: 2.800€

Este importe incluye todos los costes académicos, como material, claustro, documentacion y acceso a las instalaciones
y servicios de IEB.

IEB mantiene convenios con diversas entidades financieras, a las que los alumnos pueden solicitar condiciones
especiales de financiacion.



